it mehr Power
sisebiiros

t die Renaissance der Rei-
Immer mehr Veranstalter
mit Aktionen fir den
#n Vertrieb. Auch FTI will
n Mittder noch aktiver
,Wir schaffen noch mehr
iir die Reisebiiros, weiter
tu setzen”, sagt FTI-Ver-
er Richard Reindl.
1Bt konkret: Die Zahl der
en wird von 22 auf 55
tkt. Damit werden rund
iseverkiufer mit den
trn auf Tour gehen. Wih-
ler ersten Jahreshilfte die
d Mittelstrecke auf dem
m stehen, geht es im
falbjahr in die Ferne. Zu-
nstaltet FT1 2007 wieder
ibende, CRS-Schulungen
Roadshow.

Reisering-Zentrale will Mitglieder motivieren

Neuer Leitfaden fiir die Agenten

Der Deutsche Reisering will seine Mitglieder
anspornen. Die Zentrale hat deshalb ein Pro-
gramm entwickelt, das gewissermaBen als
Leitfaden zum Erfolg fithren soll. Zwolf Kri-
terien sind darin festgehalten. Sie reichen
von einem Mindestumsatz bei der Rewe
Touristik bis hin zu Internet-Auftritt und Na-
mensschildern fiir die Mitarbeiter. Bestand-
teil ist zudem ein monatlicher Buchungs-
wettbewerb mit dem Veranstalter des Monats.
Reisebiiros, die mindestens 66 Prozent der
Kriterien erfiillen, werden einmal im Jahr in
der Mitgliederversammlung ausgezeichnet.
Wer alle Kriterien erfillt, nimmt zudem
noch 250 Euro mit nach Hause.

Zur Jahresmitte plant der Reisering, der
mit vier weiteren Verbunden die Koopera-
tionsplattform RSG der Rewe bildet, einen
neuen Web-Auftritt. Auf der Homepage wer-
den unter anderem exklusive Angebote ste-
hen. ,Wir haben mit H&H Tur spezielle

Fow

Produkte geschniirt, die
entsprechend verprovi-
sioniert werden”, sagt
Geschiftsstellenleiter An-
dreas Quenstedt. Weitere
Angebote gibt es unter
der exklusiven Rewe-
Marke , Reisespecials mit

». 4

Linie”. Die Homepage ::’.M‘MM 'n&.‘
wird mitentwickelt von  Christian Krause stevert um.

der IT-Firma FNX, die
der Reisering im Vorjahr ibernommen hat.
Die in Berlin ansissige Kooperation mit
106 Mitgliedern und 200 Biiros liegt beim
Umsatz aktuell 4,6 Prozent iber Vorjahres-
niveau. Ein Minus gibt es aber bei TUI und
Thomas Cook. Die Zentrale grimt es nicht:
»Wir steuern seit drei Jahren konsequent auf
den Mittelstand”, erklirt Vorstand Christian
Krause. Das lohnt sich: Fast ausnahmslos
gebe es Alternativen mit guter Provision. L

6/0% Nuhia




